
Como MIGRAR de CLT para 
CONSULTOR DE TI da maneira 

mais Inteligente
O passo a passo para CRIAR seu negócio de Consultoria de TI 

LUCRATIVA... E começar a fechar seus primeiros projetos 
ainda nesse mês



Os Projetos mais FÁCEIS e 
LUCRATIVOS para vender 

Todos os Meses
A grande demanda em 2023 e a sua chance de APROVEITAR e 

dar um BUM no seu faturamento





Como Assim Não tem Demanda???



CAMPANHA DE VENDAS PARA CONSULTORES DE TI

POST INSTAGRAM PÁGINA COM APRESENTAÇÃO

16 NEGOCIAÇÕES

4 PROJETOS FECHADOS



04 PROJETOS DOS QUAIS....

02 CLIENTES ADICIONARAM MIGRAÇÕES DE 
OUTROS RECURSOS DO AMBIENTE – MÉDIA 
FATURAMENTO – R$20.000

01 CLIENTE FECHOU MIGRAÇÕES PARA O AZURE –
VALOR TOTAL DO PROJETO – R$35.000





As 3 Etapas Para Vender 
Serviços de TI

• 01: Atração de pessoas (TI) e empresas que tem interesse nos 
serviços que você presta

• 02: Engajamento para transformar interessados em clientes o mais 
rápido possível

• 03: Negociação e Upsell. Transformando 1 projeto pequeno em 
médio ou grande.



2023 é o ano Para Quem 
Deseja Migrar de CLT Para 

CONSULTOR DE TI
As empresas estão com ALTA DEMANDA e temos poucos Consultores 

preparados... E pouquíssimos Consultores que sabem vender seus serviços



ISSO AQUI...



ESTÁ VIRANDO ISSO AQUI...



OU ISSO AQUI...



QUAL O MAIOR PROBLEMA 
QUE MATA AS VENDAS DE 

SERVIÇOS DE TI?



SITE SEM PROPÓSITO DE VENDAS 
DE SERVIÇOS ESPECIFICAS



NÓS PERDEMOS MUITAS PESSOAS 
ANTES DE APRESENTAR NOSSA 

PROPOSTA DE SERVIÇO...



VOCÊ PRECISA SER OBJETIVO E 
FALAR DO SEU SERVIÇO O MAIS 

RÁPIDO POSSÍVEL...



Faça com que a maior quantidade 
de pessoas possíveis SAIBAM os 

serviços específicos que você 
oferece...



Quando você oferece serviços específicos 
de forma objetiva 3 coisas acontecem:

• 01: Você segmenta o público e afasta os curiosos que nunca irá 
contratar seus serviços.

• 02: Você engaja e gera confiança para o cliente contratar seus 
serviços.

• 03: Muitas vezes você atrai um cliente para um serviço específico e 
acaba fechando um projeto maior.



OS SERVIÇOS MAIS FÁCEIS DE 
VENDER E ENTREGAR EM 2023

• 01: Migração Active Directory

• 02: Migração DNS Server

• 03: Migração File Server

• 04: Migração DHCP Server





Você vai oferecer o serviço que 
você quer ou o serviço que o 

mercado PRECISA?



O MÉTODO PARA VENDER SERVIÇOS 
DE TI TODOS OS MESES... 
COMEÇANDO NESSE MÊS



MÉTODO MIGRAÇÃO LUCRATIVA

• 01 – Alcançar pessoas interessadas nos seus serviços em massa 
(Atração).

• 02 – Montar apresentações oficiais para falar de serviços específicos 
(Engajamento).

• 03 – Mostrando que o cliente precisa mais do que ele acha 
(Negociação).



ALCANCE é uma das partes mais 
importantes do método... Quanto 
mais pessoas interessadas você 

alcançar, mais projetos irá FECHAR.







POSTS PARA ATRAÇÃO DOS INTERESSADOS

• Carrossel – até 10 slides.

• Atrair os interessados por um tema específico (ex... Migração AD).

• Podem ser posts Diretos ou Indiretos.

• Sempre tem uma chamada de ação.



ESTRUTURA POSTS DIRETOS
• Slide 01 - Inicia com uma promessa: Ex... Como fazer a migração do Active 

Directory em 5 passos.
• Slide 02 – Reforço da promessa: Ex... Siga exatamente esses 5 passos caso 

queira uma migração do Active Directory bem sucedida.
• Slide 03 à 07 – Tutorial, você vai falar de forma resumida como fazer o que 

você prometeu: Ex... O primeiro passo para migrar o Active Directory é 
subir um Domain Controller com a versão mais nova... O segundo passo... 

• Slide 08 – Virada para oferecer seu serviço: Ex... Eu acabei de mostrar os 5 
passos para migrar o Active Directory, mas talvez você ainda não tenha 
segurança em fazer essa migração em um ambiente produtivo...

• Slide 09 – Apresentação do seu serviço: Ex... Se você quer a minha ajuda 
pessoal para fazer todo o planejamento, execução e documentação da 
migração... Eu liberei novos horários na minha agenda..

• Slide 10 – Chamada de ação: Ex... Se você tem interesse em contar com a 
minha consultoria, mande uma mensagem no Direct.



INVESTIMENTO NO POST

• R$10,00 – Alcance entre 1.500 e 2.000 pessoas

• Segmentar para o público que tem interesse naquele tema

• Chamada de Ação WhatsApp



INVESTIMENTO NO POST



INVESTIMENTO NO POST



META PRINCIPAL: ALCANÇAR PESSOAS EM 
MASSA, PARA QUE ELAS SAIBAM QUE 
VOCÊ TEM SERVIÇOS PARA OFERECER



Se você continuar alcançando 5, 10, 
20 pessoas, que sabem que você 

oferece serviços de TI... Seus 
resultados sempre serão LIMITADOS...



Agora quando você alcança 2.000, 
5.000, 20.000, 100.000 pessoas 

interessadas nos serviços que mais 
estão demandando... BINGO!


